
El cargo 
Reportará de manera directa al supervisor comercial. Gestionará y desarrollará de forma permanente la cartera de 
clientes de la inmobiliaria, así como las ventas de la empresa en la oficina de Montevideo. Se encargará 
constantemente de buscar nuevas oportunidades comerciales, y relevará las propiedades que le sean indicadas. 
Además, se encargará de tasar, elaborar y actualizar las presentaciones de las mismas. Será responsable de 
coordinar con todas las partes involucradas la estrategia de promoción de los inmuebles asignados, concretando 
reuniones con sus clientes para optimizar el proceso de comercialización. Finalmente, brindará soporte en otras 
actividades que le sean solicitadas. Tendrá a su disposición un vehículo brindado por la empresa para desarrollar 
óptimamente sus tareas. 

La persona seleccionada se desempeñará de forma presencial, en jornada completa. Comenzará su 
período de entrenamiento en el Centro de Capacitaciones de Ciudad del Plata, ubicado sobre la Ruta 1 Km 
31.800 (departamento de San José). 

Conocimientos técnicos
• Experiencia previa al menos de 1 año en tareas de similar responsabilidad (excluyente).
• Formación, cursos o seminarios vinculados a Marketing, Ventas y/o Atención al Cliente (excluyente).
• Libreta de conducir (excluyente). 
• Buen manejo de redes sociales (excluyente)
• Liceo completo (valorado)
• Formación de Técnico Operador Inmobiliario en la UTU (valorado).
• Inglés (valorado).

Competencias personales
• Proactividad e Iniciativa
• Negociación 
• Orientación al cliente y Resolución de problemas  
• Comunicación y Relacionamiento interpersonal
• Organización y Planificación

Llamado abierto a personas con discapacidad de acuerdo con lo previsto en la ley N° 19.691.
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