
El cargo:
Mantendrá contacto permanente con clientes, generando relaciones de largo plazo. Velará por relevar las 
necesidades de los clientes y ofrecer soluciones adecuadas; asimismo, asesorará a los clientes y brindará soporte 
postventa. Por otra parte, deberá identificar y contactar a potenciales clientes para poder presentarles los productos, 
a fin de cumplir con las metas comerciales. Deberá mantener un profundo conocimiento sobre las características 
técnicas y ventajas de las distintas máquinas agrícolas, así como de las últimas innovaciones en el sector. 
Adicionalmente, deberá elaborar y presentar ofertas comerciales, negociar términos y condiciones de venta y 
gestionar el cierre de contratos. Además, mantendrá registros precisos de las actividades de ventas, informes de 
mercado y tendencias, y reportará resultados y metas al equipo de ventas y a la Gerencia. Finalmente, brindará 
soporte en otras actividades que le sean solicitadas.

La posición requiere disponibilidad para trasladarse a diferentes departamentos del país y eventuales viajes al 
exterior.

Conocimientos técnicos:
• Experiencia previa en ventas de maquinaria agrícola o en roles comerciales en el sector agroindustrial (excluyente).
• Licencia de conducir válida (excluyente).
• Conocimiento sólido sobre maquinaria agrícola (valorado).
• Título universitario en Agricultura, Ingeniería Agrícola, Administración de Empresas (valorado).
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Postulate al cargo aquí

Competencias personales:
• Negociación
• Orientación al cliente
• Orientación a resultados
• Adaptabilidad
• Comunicación y relacionamiento interpersonal
Llamado abierto a personas con discapacidad de acuerdo con lo previsto en la ley N° 19.691.

Seleccionamos para reconocida organización 
vinculada al sector agrícola:
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