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Del 1 al 4 de mayo, Web Summit Rio reunio a
emprendedores e inversionistas en los escenarios
“Venture” y “Startup University” para discutir sobre
madurez e inversiones en el ecosistema de startups
latinoamericano, como asi también las perspectivas
del mismo para 2024. Durante el evento, varios
actores destacaron las oportunidades y los desafios
que tienen en frente las startups en América Latina,
y discutieron la importancia de invertir en la region.

Uno de los puntos destacados por los especialistas, es que los
emprendedores latinoamericanos parecen no necesitar “copiar” los

modelos europeos 0 americanos para construir ecosistemas de startups

en distintos sectores. La region tiene un gran nimero de nativos digitales

y problemas comunes por resolver, pero también inversores muy interesados,
principalmente debido a un entorno de innovaciéon maduro y colaborativo.
Asimismo, sefalaron que, en comparacién con otros paises como los
Estados Unidos o Japén, que padecen un serio problema de envejecimiento
en su poblacién, la demografia de América Latina ofrece una perspectiva

ma&s segura para la inversién empresarial.

Aron Schwarzkopf, CEO de Kushki, destacé los sectores de seguros
(insurance tech), logistica (logtechs), agricultura (agrotech) y fintech

(que ya muestra un alto grado de madurez € inversiones elevadas), como

los més prometedores en el corto plazo. A su vez, Eric Acher, cofundador

de Monashees, cree que los proximos anos serdn mejores, ya que tendremos
una generacion de emprendedores méas madura, como asi también que los
fondos de Venture Capital seguiran invirtiendo en un mercado mas racional

y ajustado.

América Latina ha demostrado ser un terreno fértil para la creacién vy el
desarrollo de ecosistemas de innovacién. En los Ultimos anos, varios paises
de la regién han invertido en politicas publicas y programas de innovacion,
gue han promovido no solo el surgimiento de startups, aceleradoras e
incubadoras de empresas, sino la interaccién entre los gobiernos, las
empresas y universidades.

Los ecosistemas emergentes son comunidades de startups en las primeras
etapas de crecimiento. Ese es el término o definicion que utiliza el estudio
GSER 2022 al enumerar los 100 entornos emergentes mas innovadores del
mundo. Y si bien son ecosistemas que estan atentos a los cambios globales
que podrian alterar significativamente su prevalencia regional, los entornos
existentes en América del Norte, China y Europa son los mas importantes.
Segun el estudio mencionado, los 100 principales mercados emergentes
superan en conjunto el billén de ddlares en valor de mercado. En América
Latina, en tanto, Sdo Paulo es el ecosistema mejor clasificado, ocupando

el puesto 28 a nivel mundial.

En el caso de América Latina, el ranking apunta a Ciudad de México (MEX),
Santiago/Valparaiso (CHILE), Bogotéa (COL) y Rio de Janeiro (BR) entre el
centenar de ecosistemas potenciales. La Ciudad de México se destaca entre
los 10 principales ecosistemas emergentes del mundo en financiamiento y
€on uno o0 Mas unicornios (empresas que alcanzan el umbral de US$ 1,000
millones en valor de mercado). Lo que hace que la Ciudad de México y estos
nuevos centros sean tan tentadores a los ojos del mundo emprendedor es
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precisamente la amplia variedad de empresas emergentes en etapa inicial, y su potencial
para nuevas ideas, soluciones y modelos de negocios.

Otro punto abordado durante las sesiones, fue la internacionalizacién de las startups
latinas a otros continentes. Al igual que algunos gigantes emergentes brasilefios como
Accountfy (fintech), Solinftech (agtech) y Unico ID Tech (Idtech), algunos empresarios
han estado considerando expandir sus operaciones principalmente a los Estados Unidos
y Europa. En materia de desafios, se destacaron los temas regulatorios, el acceso a
inversionistas extranjeros, principalmente en lo que se refiere a la “competencia” con
startups ubicados en centros de innovacién més desarrollados (como Silicon Valley), y las
barreras idiomaticas, especialmente en el dominio del idioma inglés para llevar adelante
negociaciones con las partes interesadas.

Cuando se le pregunté a Andy Young de Kaszek qué esperaban los VCS en 2024,
reiterd: las “finanzas” se analizaran cada vez mas y con mas cuidado, y se reforzara

que los fundadores deben estar cada vez mas cerca de sus CFO (directores financieros).
Ademas, destacd que debe “construirse un storytelling cada vez mas atractivo sobre

el negocio para atraer al mejor talento”.

Fuente: GSER 2022. https://startu
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