KPMG
Integriertes Facility

Management (IFM)

Facility Management auf dem Prifstand:

IFM verbindet interdisziplinar alle gebaudebezogenen Services
und realisiert so signifikante Einsparungen. In diesem Model
fokussiert sich Ihre Organisation auf die strategische Fiihrung
und Ubertragt die operative Steuerung an Ihren IFM-Partner.

Vorteile dieses Models:

E 10-20% Einsparungen lhrer derzeitigen
Kosten Uber 5 Vertragsjahre moglich
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Globale bzw. regionale Reduzierung mehrerer
tausend Lieferanten auf 1-2 Partner

Auslagerung von Risiken auf den Partner

Warum den Status Quo hinterfragen?
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Integriertes Facility Management

Business Case fur ein IFM Model

|is Verpasste Einsparung — nicht realisierte Savings
27 durch bisherige Sourcing Anséatze

Fokus auf Kerngeschéft — Einsparungen aus Non-
Core Prozessen fallt vielen Unternehmen schwer

Risiko — Herausforderung etwaige non-compliance
hinsichtlich Betriebserlaubnis und weitere operative
Lucken zu identifizieren
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Fehlende Wahrnehmung — ungeniigende Trans-
parenz sorgt fur schwierige Entscheidungsfindung

Unser Service

Bedeutung der Kosten — FM-Kosten sind h&ufig der 2.
oder 3. grofite Kostenblock
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Standardisierung — Standardisierung durch best
practice tragen zu Einsparungen bei
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Konsolidierung — IFM fuhrt haufig zu einer
Optimierung des Flachenbedarfs

Auslagerung von Risiko — Analyse der gesetzlichen
Anforderungen und Risikoabwehr durch Partner
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&% Know-How Partner — Zugang zu Innovationen, best
practice, Digitalisierung und zu IT-Solutions

Design des Operating Model (TOM)
End-to-End Zielorganisation, Prozesse und Technologien

Change Management
Unterstiitzung in der Umsetzung des Vergabemodels —
vor, nach und wéhrend der Transition, Eskalationsbegleitung

Auswahl unserer globalen Referenzen

Vergabe und Implementierung IFM
Vergabestrategie, Verhandlungs- & Implementierungshilfe, life
cycle support

Vertrags Health Check

Analyse von Vertragen und Prozessen zwischen Kunde und
Auftragnehmer. Aufzeigen von Schwachstellen und
Verbesserungspotenzialen

ek {
NOVARTIS

||T|| Boehringer te \ ' a

Ingelheim

DIAGEO

fohmron-fohmon
I

T - -Mobile-




Ansprechpartner
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Director, Deal Advisory
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Einige oder alle der hier beschriebenen Leistungen sind méglicherweise fiir KPMG-Priifungsmandanten und deren
verbundene Unternehmen unzuléssig.

Die enthaltenen Informationen sind allgemeiner Natur und nicht auf die spezielle Situation einer Einzelperson oder einer juristischen Person ausgerichtet. Obwohl wir uns bemihen, zuverlassige und
aktuelle Informationen zu liefern, kdnnen wir nicht garantieren, dass diese Informationen so zutreffend sind wie zum Zeitpunkt ihres Eingangs oder dass sie auch in Zukunft so zutreffend sein werden.
Niemand sollte aufgrund dieser Informationen handeln ohne geeigneten fachlichen Rat und ohne griindliche Analyse der betreffenden Situation.
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