Mjere s ciljem izravne financijske potpore

COVID9 - Pregled modela financrania U Gl ocUvania razing
qospadarske akivnost 1 kvidnost

Uz potporu Viade RH, predstavljene su mjere s ciljem utjecaja o¢uvanja likvidnosti poduzetnika i pomoéi osiguravanja stabilnosti i kontinuiteta poslovanja. Osim direktnih mjera Vlade RH koje ukljuéuju
osiguravanje minimalne place te odgodu ili otpis plaéanja poreznih obaveza za dio poduzetnika, brojni poduzetnici imaju potrebu za moratorijima na postojece financijske obveze te za dodatnom
likvidnosti. Kreditne institucije nude izravno pogodenim poduzetnicima razlicite modele financiranja obzirom na veli¢inu, potrebe i prethodno uspostavljenje odnose i poslovanje.

Mikro, mali i srednji gospodarski

subjekti koji udovoljavaju specific¢nim

uvjetima pojedinog oblika zajma za
koji apliciraju.

Poduzetnici svih veli€ina na Cije
poslovanje posljedice pandemije

COVID - 19 imaju negativan utjecaj, a

pritom udovoljavaju kriterijima koje
propisuje HBOR za pojedini oblik
pomodi.

Poduzetnici svih veli€ina na Cije
poslovanje posljedice pandemije

COVID - 19 imaju negativan utjecaj, a

koji udovoljavaju specificnim
kriterijima poslovne banke

Povoljniji uvjeti postojec¢ih modela zajmova (smanjenje kamata, moratorij i
drugi) za postojeée i nove korisnike:

ESIF Mikro i Male zajmove
— Mikro i Male zajmove za ruralni razvoj
Uvodenje novih instrumenata financiranja:
— COVID-19 krediti/zajmovi za obrtna sredstva
— Mikro zajam za obrtna sredstva za ruralni razvoj

Detaljan pregled mjera dostupan na: https://hamagbicro.hr/mjere-hamag-bicro-a-
za-pomoc-mikro-malim-i-srednjim-poduzetnicima-uslijed-pandemije-uzrokovane-
koronavirusom/

Reprogramiranje kreditnih obaveza, moratorij, novi krediti za likvidnost,
police osiguranja kao kolateral za odobrenje novih kredita (u poslovnim
bankama)

Povecéanje opsega garantnog fonda proSirivanjem kruga prihvatljivih korisnika
polica osiguranja s izvoza na sektor turizma i gospodarske subjekte koji
posredno izvoze ili su dobavljadi izravnih izvoznika.

Detaljan pregled mjera HBOR-a dostupan na: https://www.hbor.hr/pomoc-
poduzetnicima-za-ublazavanje-negativnih-posljedica-nastalih-pandemijom-covid-

19-virusa-koronavirusa/

Moratorij (,Stand still” aranzmani)

Krediti za likvidnost i radni kapital (potencijalno vezani za garantni fond)

— Strukturirani reprogrami postojeih kredita (potencijalno uklju¢ujuc¢i moratorij)

Prilikom prijave, osim dobro strukturiranog
zahtjeva koji udovoljava specifi€nostima
pojedinog oblika zajma, naglasak je i na
prilozenoj potrebnoj dokumentaciji.

Ovisno o procjeni rizika, HAMAG-BICRO moze
zatraziti dodatne instrumente osiguranja, koji
ovise o razini utvrdenog rizika i kompleksnosti
investicije

Moratorij, reprogramiranje i odobravanje novih
kredita vrsiti e se u suradnji s poslovnim
bankama te ¢e se pritom procjenjivati rizicnost i
poslovanje, kao i prethodni aranzmani.

Police osiguranja (garancije) omoguciti ¢e
poduzetnicima jednostavnije i brze dobivanje
novih kredita za likvidnost uz manje zahtjeve za
instrumentima osiguranja.

Dodatne informacije, kao i kriteriji koje pojedine
poslovne banke zahtijevaju dostupni su na
sluzbenim web-stranicama banaka.

Sto je ponudeno korisnicima? Kljuéna razmatranja postupka Kako se prijaviti?

Zahtjevi se mogu podnositi online
na sluzbenim HAMAG-BICRO
stranicama za tu svrhu ili putem
centralizirane prijave za sve
kreditne institucije putem portala
MJERE (Fina) ili putem sluzbene
web-stranice HAMAG-BICRO

*Za ESIF Mikro i Male zajmove, uz
postojecéu online prijavu zahtjeve je
takoder moguce slati na mail
adresu: zajmovi@hamagbicro.hr

Preporuca se obratiti se HBOR-u ili
poslovnoj banci preko koje se vrsi
financiranje.

Zahtjevi se mogu podnositi putem
centralizirane prijave za sve
kreditne institucije putem portala
MJERE (Fina)

Zahtjevi se mogu podnositi putem
centralizirane prijave za sve
kreditne institucije putem portala
MJERE (Fina)

Osim posebnih mjerai vezanih modela financiranja, poduzetnici, kao i do sada, imaju mogucénostizravno pristupiti zajmodavcima radi prikupljanja sredstava prema standardnim procedurama i
modelima financiranja.

Sto je ponudeno korisnicima? Kljuéna razmatranja postupka Kako se prijaviti?

Poduzetnici svih veli¢ina u Republici Uobic¢ajen nadin kreditiranja uz mogucnost drzavnih garancija bankama Kreditne institucije se fokusiraju na postojece Potrebno je pristupiti bankama s
Hrvatskoj, koji zahtijevaju povecanje (npr. model financiranja koji uklju€uje pruzanje poticaja za pozajmljivanje  klijente, zbog €ega je preporucljivo inicijalno kvalitetno strukturiranim
financiranja, odnosno likvidnost, a pritom ne sredstava malim i srednjim poduzetnicima) i blazi kapitalni zahtjevi kako  postupiti onima s kojima je ve¢ razvijen odnos. zahtjevom za pozajmljivanje
udovoljavaju kriterijima izravne potpore bi se oslobodio kapital kreditnih institucija za kreditiranje zajmoprimaca. sredstava (financiranje).
kreditnih institucija.

Poslovno
kreditiranje
putem ovlastenih
financijskih Prijave ¢e prolaziti kroz uobic¢ajene procese kod
kreditiranja te se o¢ekuje se da ¢e odluke biti
~ekonomski racionalne”.

institucija

Drzava ne pozajmljuje sredstva direktno poduzetnicima i ostvaruje
odnose iskljucivo s kreditnim institucijama.

ViSe informacija na sluzbenim stranicama banaka

Neizravna potpora
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LOVIDHS - KJucna razmatrania | zapazania na trziStu

U praksi ¢e se veéina dodatnih financijskih sredstava prikupljati putem zajmova. Ishod i brzina bilo kojeg zahtjeva biti ée uvjetovani snagom
prethodno uspostavljenih odnosa, prirodom zahtjeva za financiranje i kvalitetom podnesenog zahtjeva.

Kako se ponasaju zajmodavci?

Kako povecati izglede za dobivanje potpore zajmodavaca?

TrzisSte ¢e, prema ocekivanjima, ostati likvidno usprkos promjenama. IstiCemo sljedecée
klju€ne (trenutne) trziSne implikacije:

—  Vecina zajmodavaca daje prednost zahtjevima za likvidnosti postojecih klijenata nad
novim transakcijama

—  Banke i fondovi nastoje podrzati postojece klijente gdje je to moguce, pritom:

o Za oCekivati je da kriteriji za odobrenje zahtjeva za novim financiranjem (koji ce se
razmatrati od slu€aja do slu€aja) nece biti ublazeni

o Dodatni instrumenti osiguranja, ukljuCujuci ishodenje garancije iz garantnog fonda
(Vlade RH), €ine pozitivan ishod vjerojatnijim a utjecat ¢e i na rokove izvrsenja.

—  Pojedine banke i fondovi nastavljaju istraZivati nove trziSne prilike, medutim za oCekivati
je da cCe kriteriji, privremeno i sukladno novim uvjetima, biti postavljeni na novoj razini

Kako Vam mozemo pomoéi:

Nas odjel Financijskog savjetovanja pruza klijentima sveobuhvatno savjetovanje u
podruéju financiranja, ukljuéujuci:

— Analizu razlicitih strategija financiranja i trenutno dostupnih izvora financiranja na trzistu
(u ovisnosti o potrebama i moguénostima klijenta)

— ldentifikaciju potencijalnih optimalnih (novih) izvora financiranja

—  Asistenciju pri izradi i predstavljanju (projekcija) poslovanja, uzimajuci u obzir relevantne
pretpostavke i istiCuci investicijsku priliku

— Asistenciju u strukturiranju zahtjeva za financiranjem
—  Podrsku u pregovorima s trenutnim i novim vjerovnicima

—  Podrsku prilikom strukturiranja transakcije (re)financiranja
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1. Kvalitetno analizirajte svoje (trenutno i buduée) poslovanje i procijenite potrebe za
likvidnosti kako biste definirali zahtjev za dodatnim financiranjem:

— Preporuca se razviti nekoliko razli€itih scenarija kako biste procijenili utjecaje razlicitin
varijabli, izmedu ostalih, vremena i rizika

— Potrebno je realno sagledati potencijalne ucinke situacije, radi informiranog dono$enja
odluka, aktivnosti i zahtjeva

2. Analizi te zajmodavcima s definiranim zahtjevima pristupite bez odgode

— Ocekuje se znacajan broj zahtjeva za financiranje na trZistu, $to ¢e svakako utjecati na
brzinu i samo dono$enje odluka zajmodavaca

3. Dobro sastavljen zahtjev za financiranjem od klju¢ne je vaznosti za osiguranje
financijske potpore ve¢ prilikom prvog susreta sa zajmodavcem

Podloga zahtjeva: Prikazati financijsku snagu i poslovanje prije COVID-19 krize.

Kontekstualizirajte Objasnite i kvantificirajte prirodu poremecaja i opiSite svoj
svoj zahtjev proaktivni poslovni odgovor te procjenu potrebe za novom
likvidnosti.

Prikazite predanost u provodenju sveobuhvatnih aktivnosti
samopomoci i kriznog menadzmenta.

Osim kredibiliteta i brzine, vazno je minimizirati potraznju za
financiranjem.

Predstavite
poduzete mjere:

Predstavite projekcije poslovanja uzimajuci u obzir novonastalu
situaciju te projicirajuci srednjoro¢nu prognozu povratka
poslovanja natrag na "normalno” stanje.

Predstavite
financijske
projekcije:

Argumentirane pretpostavke i realisti¢ni scenariji osjetljivosti
vazni su za informacijsku potporu zahtjeva/rizicnog profila.

Jasan zahtjev koji obuhvaca analizu potreba, realisticne
financijske projekcije i poduzete korake samopomodi te dostupne
instrumente osiguranja.

Dobro strukturiran
zahtjev:

4. Razmotrite alternativne opcije:

— Uzimajuéi u obzir raspolozive vremenske rokove i moguénosti realizacije financiranja,
potrebno je razmotriti i ostale alternative (izvora sredstava) te razviti rezervne planove,
u slu€aju nedostupnosti Zeljenog modela financiranja.
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