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Precios de transferencia
Mas informacion
y mayores costos

POR RAFAEL ASTE

Las empresas incurririan en sobre
costos por las nuevas exigencias de la
Sunat en la fijacion de precios de trans-
ferencia. Ante la falta de un reglamen-
to que detalle las nuevas exigencias
que impondra la Sunat al elaborar los
reportes de precios de transferencia,
existe incertidumbre respecto a las
consecuencias que las mayores exi-
gencias tendrian en Jas empresas, y
sobre como calcular ciertos valores de
mercado, Los expertos consultados por
esta revista concuerdan que la nueva
regulacion supondria una mayor car-
ga laboral para las dreas contables de
las empresas,

Los nuevos parametros, aprobados
por el decreto legislativo (DL} 1312 a
comienzos de este ano, tenian como
objetivo alinearse con las recomenda-
ciones de la OCDE. En este sentido, se
ha dispuesto reemplazar la declaracion
jurada de precios de transferencia por
tres tipos de reportes (ver grafico). Sin
embargo, no todas las recomendacio-




Se avecinan problemas

Al no seguir las recomendaciones de la
OCDE y no contar con un reglamento
aun, genera incertidumbre sobre las
politicas internas que las empresas de-
ben seguir al fijar el valor de los precios
de transferencia, "Hay aspectos que
han quedado sujetos a la reglamenta-
cion, comeo las transacciones de servi-
cios de bajo valor anadido, o ¢l valor
de mercado de los commodities™, indica
Miguel Puga, socio de precios de trans-
ferencia de PwC.

En el caso de las transacciones por
servicios de bajo valor anadido (aque-
llos cuyo margen no supera el 5% de
los costos y gastos incurridos por el
prestador del servicio), la Sunat esta-
blece que se debe detalliar informacion
sobre 1a transaccion del servicio, Esto
no se ajusta a las recomendaciones de
la OCDE. “Para la OCDE, estos servicios
pueden ser liberados, sin embargo el
fisco igual estd obligando a las empre-
sas a documentar estas transacciones”,
indica Puga.

Por su parte, en el caso de operacio-
nes de exportacion o importacion de
bienes con cotizacion de mercado co-
nocida, principalmente commodities, el
DL 1312 establece como valor de mer-
cado el valor de cotizacion en la fecha
de embarque o desembarque del pro-
ducto. Esta modalidad es la ultima en
la hista de recomendaciones de la OCDE
y es utilizada como un ‘castigo’ cuando
el contribuyente no puede justificar el
valor de la transaccion por otros me-
dios, senala Puga. El riesgo que se pre-
senta para las empresas es que el valor
pactado al negociarse la transaccion
sea distinto al de 1a fecha de embarque.

embargo, no todas las recomendacio-
nes de la OCDE fueron tomadas por
la Sunat. “Son ‘recomendaciones’, y
como tales, deben adaptarse a las rea-
lidades de cada pais™, comenta Fernan-
do Becerra, gerente de fiscalizacion in-
ternacional y precios de transferencia
de la Sunat.

Tipos de reportes de precios de transferencia a presentar
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“De ser distinto, se tendrian que hacer
cambios a la declaracion jurada del im-
puesto a la renta al cierre del ano y fal
cambiar la base imponible del tribu-
to] Ja empresa podria pagar un mayor
impuesto en el pais donde se declara®,
indica Juan Carlos Vidal, socio de tax &
legal y advisory de KPMG. Para minimizar
este rlesgo, es necesario que las empre-
sas revisen sus politicas de precios de
transferencia, agrega Vidal

Por otro lado, las mayores exigencias
de informacién previstas en la nueva
reglamentacion, generan en las empre-
sas la necesidad de buscar asesorias ex-
ternas especificamente sobre precios de
transferencia. Asi, el estudio Rodrigo,
Elias vy Medrano constituyd Ja empresa
+Value, que ofrece servicios integrales
de precios de transferencia (SE 1570, Le
gal y Politica). A esta situacion se suma el
contexto economico actual de las em-
presas, en las que la reduccion de cos-
tos —y de tercerizar servicios— estd a
la orden del dia. “Las empresas estdn
concentradas en controlar al maximo
sus Costos, no en tercerizar”, agrega

Puga de PwC, E



