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Uber, Trendyol Go’nun %85 Hissesini 700 Milyon Dolara Satin Aliyor

Uber Technologies, Turkiye'nin 6nde gelen yemek ve market teslimat platformlarindan Trendyol Go'nun %85’lik hissesini
yaklasik 700 milyon dolar karsiliginda satin alarak, Turkiye pazarina gugclu bir giris yapiyor. Bu stratejik hamle, Uber Eats’in
Tarkiye'deki varligini hizla genisletmesini saglayacak. Trendyol Go, 2024 yilinda 200 milyondan fazla siparisle yaklasik 2 milyar
dolarlk brut rezervasyon gergeklestirdi ve 90.000'den fazla restoran ve marketle is birligi yapiyor. Satin alma isleminin 2025'in
ikinci yarisinda tamamlanmasi bekleniyor.

Kiiresel Teslimat Sektoriinde Konsolidasyon Egilimi:
Stratejik Buyume, Rekabet Gucu ve Teknoloji Yatirimlar

Son yillarda kuresel yeme-icme ve hizli teslimat sektorlerinde gézlemlenen en
dikkat cekici trendlerden biri, blyUk oyuncularin birlesme ve satin alma (M&A)
yoluyla pazardaki konumlarini gliclendirme stratejisi oldu. Rekabetin arttigt,
marjlarin daraldigi ve musteri beklentilerinin cesitlendigi bu donemde, olcek
ekonomisine ulasmak ve operasyonel verimliligi artirmak dncelikli hedef haline
geldi.

Uber'in TUrkiye pazarina Trendyol Go ile yaptidi giris, bu stratejinin bolgesel bir
ornegi olarak one cikarken; DoorDash’in Deliveroo'yu 3,85 milyar dolara satin
almasi, Avrupa’daki konsolidasyon surecinin bir gostergesi. Her iki ornek de,
teslimat sektortiinde lokal liderlerin, kiresel oyuncularin radarinda oldugunu ve
pazarlarin merkezilesmeye basladigini ortaya koyuyor.

Bu konsolidasyon egiliminin arkasinda tii¢ temel motivasyon bulunuyor:
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Pazar Payi ve Cografi Yayilim: Teknoloji ve Veri Guci: Finansal Sirdiirialebilirlik:

Yerel olarak glclu platformlar, Satin almalar sadece lojistik Klclk ve orta olcekli
kuresel sirketlerin belirli kabiliyeti degil, ayni zamanda teslimat girisimleri, artan
pazarlara hizli ve hazir altyapiyla restoran yonetim yazilimlari, maliyet baskilari karsisinda
girmesini sagliyor. Boylece musteri analitigi ve yapay zeka blyUk sermayeli oyuncularla
sifirdan pazar insasi yerine, destekli siparis sistemleri gibi rekabet etmekte zorlaniyor.
hazir musteri ve is ortagi agina teknolojik altyapilari da kapsiyor. Bu durum, satin almalari
sahip operasyonlar Uzerinden Bu da firmalarin musteri hem stratejik hem de
ilerleniyor. deneyimini derinlemesine kacinilmaz kilyor.
yonetmesini mumkun kilyor.

Oniimiizdeki dénemde bu konsolidasyon stirecinin Asya, Latin Amerika ve Orta Dogu gibi pazarlarda da hiz kazanmasi
bekleniyor. Tlrkiye'de ise Trendyol Go'nun Uber ¢atisi altina girmesi, diger yerli oyuncular icin de olasi ortaklik veya satin alma
senaryolarinin gindeme gelebilecegine isaret ediyor.

Bu baglamda, yerel isletmelerin hem tlketici tarafinda hem de tedarik zinciri agisindan dijital entegrasyonlarini hizlandirmalari,
veri yonetimi ve musteri deneyimi alanlarinda kendilerini guclendirmeleri kritik onem tasiyor.
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Yakin Tarihli Pazar Konsolidasyonlari

Satin Alma / Ortaklik Tutar ($)
Uber %85 Trendyol Go hissesi Turkiye 700 milyon Mayis 2025
DoorDash Deliveroo ingiltere 3,85 milyar Mayis 2025
Uber Careem Eats (tam devralim) Orta Dogu 3,1 milyar Ocak 2020
Delivery Hero Glovo (tam entegrasyon) Guney Avrupa 2,6 milyar Temmuz 2022
Just Eat Takeaway Grubhub ABD 7,3 milyar 2021

Bu gelismeler, Turkiye'deki gida ve icecek isletmeleri icin dijital dontisim
ve musteri deneyimi yonetimi konularinda yeni firsatlar sunuyor.
isletmelerin, dijital platformlarla entegrasyonlarini artirmalari ve miisteri

iligkileri yonetimi sistemlerini guiclendirmeleri, rekabet avantaji elde
etmeleri acisindan 6nem tasiyor.

Bu bdulten, gida ve icecek sektorindeki guncel gelismeleri takip eden sirketler icin hazirlanmistir. Daha fazla bilgi ve
stratejik danismanlik icin bizimle iletisime gecebilirsiniz.
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