
1Document Classification: KPMG Public©  2025 KPMG, a Taiwan partnership and a member firm of the KPMG global organization of independent member firms affiliated wi th KPMG International Limited, a 

private English company limited by guarantee. All rights reserved.

首次銷售原則

全球資產配置戰略諮詢中心 （GTP）

—

September 2025

關鍵的節稅策略



前言
在全球供應鏈持續重塑、地緣政治緊張加劇，以及貿易

政策頻繁變動的背景下，企業面臨的進口成本與合規挑

戰日益嚴峻。特別是在美中貿易摩擦、關稅壁壘升高，

以及特殊關稅措施（如301條款）頻繁啟動的情況下，

如何在合法合規的前提下，優化報關估價、降低進口稅

負，已成為企業財務與供應鏈管理的核心議題。

「首次銷售」（First Sale）具策略價值的節稅工具。隨

著貿易環境的劇烈變化，尤其是在高關稅威脅下，其重

要性與普及度迅速提升。首次銷售能以最小的投入持續

帶來節省效果，如果您的公司尚未採用這項策略，可能

已經落後一步。

本報告將帶您了解首次銷售的運作原理、實際效益與導

入優勢，並介紹 KPMG 可以如何協助企業掌握此一節

稅契機，打造更具韌性與競爭力的全球供應鏈。

張智揚 Yang Chang

稅務投資部關稅服務主持會計師

KPMG安侯建業
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「首次銷售」是什麼？

首次銷售（First Sale）是基於Nissho Iwai American Corp. v. 

United States, 982 F.2d 505 （Fed. Cir. 1992）法庭判例所

形成的美國海關特有的估價方法。該案確立了在特定條件下，

進口商品可依據首次銷售價格進行估價的原則。此後，美國

財政部發布了 Treasury Decision 96-87，進一步明確規範首

次銷售適用的法定要件與操作準則。

對進口商而言，「首次銷售」是一項強而有力的工具，有助

於降低整體關稅成本。透過申報供應鏈中「第一筆或較早的

交易價格」，企業能有效節省支出，並減緩關稅上升所帶來

的衝擊。成功運用首次銷售機制，可將中間商的利潤及符合

條件的非課稅成本從申報價值中排除，進而持續節省關稅、

商品處理費（Merchandise Processing Fee, MPF）及港口

維護費（Harbor Maintenance Fee, HMF）。
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舉例

將商品賣給中間商

(發票1)

將商品賣給進口商

(發票2)

首次銷售價格

$8,000

稅金

$2,400

第二次銷售價格

$9,600

稅金

$2,880

製造商

• 若採用首次銷售原則，進口商可用首次銷售價格 $8,000，作為報關估價依據，稅金為8,000 × 30% = $2,400。

• 反之，若以最終交易金額 $9,600為稅基，稅金為 9,600 × 30% = $2,880。

• 須留意採首次銷售原則，通常需揭露供應商與轉單公司間完整的交易文件與價格細節，且有貨物成本被迫曝光

之風險。

中間商 進口商

以30%進口

關稅率為例
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適用產業與優勢

首次銷售原本多用於面臨高關稅的產業，如服裝與鞋類，但如今已成為任何採用多層銷售結構產業的首選節省方

案。該制度不僅能提供穩定且可預測的關稅節省效果，其評估與管理所需的資源成本也相對較低。

2

3

4

5

首次銷售有助於減緩關稅上調所帶來的影響，

無論關稅上升是因為特殊關稅措施、法規變

更、貿易政策調整或其他原因，企業皆可透過

此機制有效降低成本壓力。

1

相較於其他節稅策略，首次銷售無需大幅重組

供應鏈或投入高昂的方案／技術維護成本，即

可實現關稅節省。

此計畫具備高度擴展性，一旦建立後，即可快

速導入新供應商，進一步最大化節省效益。

首次銷售所帶來的成本節省具持續性與可重複

性，而非一次性的回收。

許多海外供應商對這項計畫相當熟悉，並已準

備好協助客戶實現長期節省。成功執行首次銷

售也是海外供應商間的一項差異化優勢。
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KPMG可以提供什麼協助?

Vigilant Monitoring
Protocols:

We continuously monitor
regulatory changes and market
trends to keep you informed
and compliant.

嚴謹的監控機制

持續監控法規變動與市場趨

勢，確保您即時掌握資訊並維

持合規。

策略規劃

會制定量身打造的策略，協助

您最大化節省關稅。

合規支援

提供持續性的支援，協助確保

您的首次銷售實施過程符合所

有相關法規。

美國海關與邊境保護局（Customs and Border Protection, CBP）近期針對首次銷售的應用進行了更新與澄清，使

進口商更容易從中獲得關稅節省的效益。KPMG 持續監控並因應這些變化，協助客戶保持合規，同時持續最大化

其節省成果。
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