
El cargo

Orientamos la búsqueda a un perfil senior con experiencia comprobable en gestión de equipos, particularmente en 

el sector de ventas. Será responsable de supervisar la operación diaria de los salones de la empresa, asegurando 

que los productos sean exhibidos de manera atractiva. En este sentido, deberá encargarse de gestionar al 

personal de ventas, desarrollando estrategias para optimizar su desempeño, mediando ante el surgimiento de 

conflictos, y velando por el orden y la limpieza de cada local. Deberá verificar que los salones dispongan del stock 

necesario para ventas y exhibiciones, y que el mismo se encuentre en buen estado para asegurar la satisfacción 

del cliente. Por último, la persona deberá mantenerse atenta a solicitudes y reclamos de compradores, y llevará a 

cabo tareas administrativas como la gestión del flujo de efectivo, cierre de balances, y elaboración de reportes.

Se trata de una modalidad de trabajo presencial en horario de 9:00 a 18:00 h.

La persona deberá contar con disponibilidad para visitar todos los salones de la empresa, tanto en Montevideo 

como en Canelones y Maldonado.

Conocimientos técnicos y requisitos

• Vasta experiencia liderando equipos de trabajo, preferentemente de vendedores (excluyente).

• Formación en arquitectura o diseño de interiores; o experiencia en marcas de primera categoría (excluyente).

• Manejo de herramientas informáticas a nivel usuario (excluyente).

• Libreta de conducir Cat. A (excluyente).

• Vehículo propio (valorado).

Competencias personales

• Liderazgo e Iniciativa

• Gestión de equipos y Mediación de conflictos

• Orden y Metodicidad

• Adaptabilidad

• Orientación al cliente

Llamado abierto a personas con discapacidad de acuerdo con lo previsto en la ley N° 19.6

Supervisor de Salones

Postulate al cargo aquí

Seleccionamos para empresa dedicada a la comercialización de 

productos de alta gama para el hogar:
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