
El cargo

Reportará directamente al Territory Manager en Uruguay, y se encargará de las ventas B2B de las marcas de 
ciberseguridad que representa la empresa. Específicamente, será responsable de llevar la cartera de clientes, 
recibir solicitudes de cotización, realizar el proceso de conciliación con la marca, liderar y consolidar las ventas, así 
como otras tareas que puedan serle solicitadas. Deberá encargarse de administrar el portafolio de ciberseguridad; 
mantener actualizados los precios, licenciamientos, inventarios, renovaciones y documentación; realizar 
cotizaciones y seguimiento administrativo de oportunidades y renovaciones; entre otras actividades afines al cargo.

Incluirá visitas presenciales a clientes.

La persona se desempeñará en horario full time y modalidad presencial en el Centro de Montevideo.

Conocimientos técnicos

• Bachillerato completo (excluyente).

• Experiencia previa en roles comerciales de similares características (excluyente).

• Manejo del paquete Microsoft Office a nivel fluido (excluyente).

• Conocimientos o experiencia en el rubro informático (valorado).

• Inglés básico-intermedio, entendimiento a nivel escrito (valorado).

Competencias personales

• Capacidad de autogestión

• Resolución de problemas

• Apertura al aprendizaje

• Compromiso y Proyección a futuro

Llamado abierto a personas con discapacidad de acuerdo con lo previsto en la ley N° 19.691.

Product Manager

Postulate al cargo aquí

Seleccionamos para empresa distribuidora de software:

Ref. 14.494

mailto:uy-fmseleccion@kpmg.com?subject=Ref.%2014.494

	Product Manager

