
El cargo

Reportará directamente a la Dirección de la empresa y se desempeñará como Vendedor de Maquinaria. Será 

responsable de mantener y fortalecer la cartera de clientes existente, promoviendo la venta de maquinaria y 

equipos, brindando asesoramiento técnico y asegurando el cumplimiento de los objetivos comerciales. Asimismo, 

deberá identificar y captar nuevas oportunidades de negocio en el mercado Además, realizará visitas periódicas a 

clientes para presentar productos, ofrecer asesoramiento técnico y consolidar relaciones comerciales sólidas. 

También tendrá a su cargo la negociación de condiciones comerciales, la elaboración de presupuestos y el 

seguimiento de las operaciones hasta su cierre. Adicionalmente, coordinará con proveedores y gestionará 

procesos relacionados con la importación de maquinaria cuando sea necesario, garantizando la disponibilidad de 

equipos para la venta. Finalmente, reportará avances y resultados directamente a la Dirección, cumpliendo con los 

objetivos de ventas establecidos por la empresa.

La persona deberá contar con libreta de conducir Cat. A., y se le proporcionará un vehículo para uso estrictamente 

laboral.

Se movilizará principalmente en el interior del país.

Conocimientos técnicos

• Experiencia comprobable en experiencias similares, mínima de 2 años (excluyente).

• Manejo intermedio-avanzado de Microsoft Excel (excluyente).

• Conocimientos de planificación y análisis de stock (valorado).

• Formación o conocimientos de electromecánica (valorado).

Competencias personales

• Organización y Planificación

• Negociación

• Comunicación y Relacionamiento interpersonal

• Orientación al cliente

• Resolución de problemas

Llamado abierto a personas con discapacidad de acuerdo con lo previsto en la ley N° 19.691.
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