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Türkiye’nin güçlü ve dinamik 

fintech ekosisteminden küresel 

pazarlara adım atın. 
Yüksek potansiyel ve inovasyon gücüyle, yerel başarıyı 
küresel bir etkiye dönüştürmek için stratejik bir avantaj 
elde edin. 

Yurt dışına açılmak, sadece bir fırsat değil, 
sürdürülebilir büyüme ve rekabete uyum sağlamak için 
kritik bir adımdır.

Türk Fintechlerin Yurtdışına Açılma Stratejileri
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Stratejik Büyüme Zamanı
Küresel genişleme, yalnızca bir büyüme stratejisi değil, aynı zamanda 
şirketinizin uzun vadeli değerini ve rekabet gücünü yeniden tanımlama 
fırsatıdır. 

Veriler ışığında baktığımızda:

Küresel fintech yatırımları, son dönemde önceki yıllara kıyasla daha temkinli bir 
seyir izlerken, sektörün hızlı büyümeden ziyade sürdürülebilir ve seçici bir gelişim 
dönemine girdiği görülmektedir.

Fintech yatırımları, yatırımcılar nezdinde daha yüksek ölçeklenebilirlik ve büyüme 
potansiyeliyle algılanıyor.

Geniş coğrafyada hizmet veren şirketlerin değerleme çarpanları, yerel rakiplerine 
kıyasla daha yüksek seviyelerde gözlemlenmektedir.

Türk Fintechlerin Yurtdışına Açılma Stratejileri
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Yurtdışı Pazarı Neden Önemli ?
Pazar Büyüklüğü 
Finansal teknolojiler, yalnızca Türkiye’de değil, küresel ölçekte de her yıl daha 
fazla yatırım çeken ve hızla büyüyen bir alan olarak öne çıkıyor.

Küresel fintech verileri incelendiğinde bu büyüme trendi açıkça görülüyor:

Küresel fintech pazarı, mevcut ölçeği ve pazar dinamikleri doğrultusunda 
önümüzdeki dönemde istikrarlı bir büyüme potansiyeli taşımaktadır.

Bununla birlikte, Türkiye, Avrupa, Asya ve Orta Doğu arasında köprü konumuyla, 
bölgesel ve küresel pazarlara hızlı erişim sağlıyor.

Türkiye fintech ekosistemi hızla gelişmekle birlikte, Kuzey Amerika, Avrupa, 
Ortadoğu ve Güney Asya gibi pazarlar hala yatırımcılara büyük fırsatlar sunuyor.

Yeni Kullanıcılar için Açık Bir Pazar
Dünya genelinde hala milyarlarca yetişkinin banka hesabı bulunmuyor. Finansal 
kapsayıcılığın düşük olduğu bölgelerde, özellikle Orta Doğu, Afrika ve Güneydoğu 
Asya gibi pazarlarda, Türk fintech çözümleri önemli fırsatlar sunabilir ve bu 
alanlarda rekabet avantajı sağlayabilir.

Bununla birlikte, bu bölgeler, mobil bankacılık ve ödeme teknolojileri alanında hızlı 
bir büyüme kaydediyor.

Türk Fintechlerin Yurtdışına Açılma Stratejileri
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Yurtdışı Pazarı Neden Önemli ?
Uzmanlık İhracı ve Global Rekabet

Türk şirketlerinin özellikle ödeme sistemleri, dijital cüzdan, regtech ve API tabanlı 
hizmetlerde ciddi bir uzmanlık birikimi var. Bu hizmetin ihraç edilmesi döviz 
getirisinin yanında, aynı zamanda markalaşma ve daha büyük yatırımlar alması 
açısından kritik bir önem taşıyor.

Türkiye merkezli birçok fintech firması artık yurtdışına açılmaya başladı. Bu trendin 
dışında kalmak, firmaların rekabet avantajını yitirmesine yol açabilir. Global pazara 
girmeyen şirketler, hem yatırım bulma hem de müşteri kazanma konusunda 
zorluklarla karşılaşabilir.

Karlılık ve Markalaşma

Küresel ölçekte operasyonel kararlılık ve marka bilinirliğinin güçlenmesi, fintech 
şirketleri için daha öngörülebilir gelir yapıları ve sürdürülebilir kârlılık sağlamaktadır.

Küresel pazarlarda faaliyet gösteren markalar, daha yüksek marka değeri, yatırımcı 
ilgisi ve müşteri sadakatiyle öne çıkmaktadır.

Türk Fintechlerin Yurtdışına Açılma Stratejileri
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•	 Nereye, Neden ve Nasıl sorularınıza yanıt veriyoruz.

•	 Sektörünüzdeki küresel rakiplerle kıyaslama yapıyoruz.

•	 Hedef pazarlarda regülasyon, rekabet, tüketici davranışı ve yatırım 
ortamı analizi yapıyoruz.

•	 En uygun şirket yapısı ve ülke seçimi için vergi avantajları, yatırım 
teşvikleri, lisanslama süreçleri, sermaye gereklilikleri dahil olmak üzere 
karşılaştırmalı analizler hazırlıyoruz. 

Benchmarking ve Pazar Analizi1

•	 Mevcut organizasyon yapısını analiz ediyor, hedef ülkede büyüme ve 
ölçeklenme için yönlendirmelerde bulunuyoruz.

•	 Hedef ülkede etkili ekipler kurmak için yetenek ihtiyaçlarını belirliyor ve 
kültürel entegrasyonu hızlandıracak planlar geliştiriyoruz.

•	 İnsan kaynakları, finans ve uyum gibi destek fonksiyonlarını merkezi bir 
model üzerinden yapılandırma seçeneklerini dikkate alarak, operasyonel 
kontrol ve verimliliği artırıyoruz.

•	 Mevcut sistemler ve insan kaynağı perspektifiyle operasyonel 
ve teknolojik uyum analizi gerçekleştirerek, verimlilik artırıcı 
yönlendirmelerde bulunuyoruz.

Operasyonel ve Organizasyonel Danışmanlık2

KPMG Olarak Nasıl 
Yardımcı  Olabiliriz ?

Türk Fintechlerin Yurtdışına Açılma Stratejileri
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KPMG Olarak Nasıl 
Yardımcı  Olabiliriz ?

•	 Hedef ülkede yürütülecek iş modeli ve faaliyetlerin planlanması için 
stratejik yol haritası hazırlıyoruz.

•	 Stratejik yol haritası ile uyumlu olacak şekilde faaliyet programı ve iş 
planı hazırlıyoruz. 

•	 Lisanslama ve izin süreçleri dahil olmak üzere, yasal gerekliliklere uyum 
konusunda danışmanlık sağlıyoruz.

İş Planı ve Lisans Başvurusu Danışmanlığı3

Türk Fintechlerin Yurtdışına Açılma Stratejileri
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