
El cargo

Reportará al Responsable del área comercial. Será responsable de acompañar al cliente durante todo el proceso 

de compra, brindando un asesoramiento personalizado y profesional en el salón de ventas, con el objetivo de 

impulsar las ventas y garantizar una experiencia de compra diferenciada, alineada a los estándares de la 

compañía. Tendrá a su cargo la detección de necesidades, la generación de oportunidades comerciales y el 

cumplimiento de los objetivos de venta establecidos. Asimismo, realizará el seguimiento de presupuestos y 

consultas mediante el uso de CRM, gestionará reclamos de clientes coordinando su resolución con las áreas 

correspondientes y velará por el orden, la correcta exhibición y la estética del salón de ventas, colaborando en la 

reposición y organización de mercadería.

El puesto se desarrolla bajo una modalidad presencial, con una jornada laboral de 44 horas semanales, 

distribuidas de martes a sábado.

Conocimientos técnicos

•Experiencia comprobable en ventas y atención al cliente en el rubro de Equipamiento y diseño para el hogar

(excluyente).

•Manejo básico de herramientas informáticas y sistemas de gestión / CRM (excluyente).

•Conocimientos en venta de productos para el hogar, construcción o afines (revestimientos, sanitarios, griferías)

Competencias personales

• Planificación y organización 

• Comunicación 

• Vocación de servicio

• Enfoque a resultados

• Trabajo en equipo

Llamado abierto a personas con discapacidad de acuerdo con lo previsto en la ley N° 19.691.

Vendedor/a de Salón 

Postulate al cargo aquí
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